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PLANO ODONTO +
A PARTIR DE

,55R$14
SEM CARÊNCIA

ANS 006246

CONDIÇÕES EXCLUSIVAS
PARA ASSOCIADOS

✅

✅

✅  

Planos a partir de 2 vidas (Odonto+)

Sem Carência

Ampla Rede Credenciada

TABELA DE
PREÇOS
no QRCODE

FAÇA SUA COTAÇÃO
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associacao@fgcompany.com.br
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 9 5000-4952
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CELEBRANDO 74 ANOS DE HISTÓRIA,
CONQUISTAS E ESPERANÇA

EDITORIAL
POR KARINE GALLO
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EM FEVEREIRO DE 2025, A ASSOCIAÇÃO
COMERCIAL DE AMPARO CELEBRA UM MARCO
SIGNIFICATIVO: 74 ANOS DE EXISTÊNCIA.
FUNDADA EM 23 DE FEVEREIRO DE 1951, NOSSA
ENTIDADE TEM SIDO A BASE SÓLIDA QUE
SUSTENTOU O DESENVOLVIMENTO E A UNIÃO
DO COMÉRCIO LOCAL, A FORÇA QUE
IMPULSIONOU OS EMPREENDEDORES DA NOSSA
CIDADE E O ELO QUE CONECTOU PESSOAS EM
BUSCA DE NOVOS HORIZONTES.

TRABALHO AQUI HÁ 17 ANOS E, EM OUTUBRO,
COMPLETAREI 18 ANOS DE CASA, E PERCEBO
QUE CADA ANO QUE PASSA, É UMA
OPORTUNIDADE PARA REFLETIRMOS SOBRE
TUDO O QUE CONQUISTAMOS JUNTOS E, AO
MESMO TEMPO, OLHAR PARA O FUTURO COM
ESPERANÇA E OTIMISMO. O NOSSO CAMINHO É
FEITO DE DESAFIOS SUPERADOS, DE PARCERIAS
E DE UM COMPROMETIMENTO CONSTANTE
COM O DESENVOLVIMENTO DE AMPARO. NESTE
ANIVERSÁRIO, MAIS DO QUE NUNCA,
RENOVAMOS NOSSO COMPROMISSO EM
APOIAR O CRESCIMENTO E A INOVAÇÃO,
SEMPRE COM UM OLHAR ATENTO ÀS
NECESSIDADES DA COMUNIDADE E DO
EMPRESARIADO LOCAL.



74 ANOS DE HISTÓRIA NOS LEMBRAM QUE,
APESAR DAS MUDANÇAS E DOS OBSTÁCULOS,

É A FORÇA DO TRABALHO COLETIVO, O
ESPÍRITO EMPREENDEDOR E A CONFIANÇA
MÚTUA QUE CONSTROEM O ALICERCE DO
NOSSO SUCESSO. A NOSSA TRAJETÓRIA É

FEITA DE MUITOS MOMENTOS DE SUPERAÇÃO
E DE CONSTANTE ADAPTAÇÃO, MAS, ACIMA DE

TUDO, É UMA HISTÓRIA DE UNIÃO. E É COM
ESSA MESMA UNIÃO QUE ENCARAMOS OS

DESAFIOS DO PRESENTE E PROJETAMOS UM
FUTURO AINDA MAIS PRÓSPERO PARA TODOS.
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AGRADECEMOS A TODOS OS ASSOCIADOS,
PARCEIROS E COLABORADORES QUE FIZERAM E

AOS QUE AINDA FAZEM PARTE DESSA
JORNADA. CADA UM DE VOCÊS É UMA PARTE

ESSENCIAL DESSA HISTÓRIA E JUNTOS
CONTINUAREMOS A ESCREVER OS PRÓXIMOS

CAPÍTULOS DE SUCESSO.
PARABÉNS À NOSSA ASSOCIAÇÃO COMERCIAL

DE AMPARO E A TODOS QUE A TORNAM
POSSÍVEL.



DICAS
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para você
Investir com Confiança
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Investir é uma maneira inteligente de
fazer seu dinheiro crescer e aumentar

seu patrimônio ao longo do tempo.
Confira algumas razões para começar a

investir agora

Crescimento do patrimônio: Os investimentos
podem gerar retornos ao longo do tempo,
aumentando seu patrimônio líquido.

1.

Proteção contra a inflação: Investir em ativos
que rendem acima da inflação garante que
seu poder de compra se mantenha.

2.

Geração de renda passiva: Investimentos
como ações com dividendos ou imóveis para
aluguel oferecem uma fonte estável de
renda.

3.

Realização de metas financeiras: Investir
auxilia no alcance de objetivos de longo
prazo, como aposentadoria, compra da casa
própria ou educação dos filhos.

4.

Diversificação: Distribuir seus investimentos
em diferentes classes de ativos reduz o risco
geral da sua carteira.

5.

Aproveitar o poder dos juros compostos:
Investir regularmente e reinvestir os retornos
pode acelerar significativamente o
crescimento do seu patrimônio ao longo do
tempo.

6.

Aposentadoria confortável: Investir em
veículos de poupança de aposentadoria,
como fundos de pensão ou planos 401(k),
pode garantir uma renda estável durante os
anos de aposentadoria.

7.
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Eduque-se Financeiramente:

Antes de começar a investir, é fundamental
entender os conceitos básicos de finanças

pessoais e de investimento.

Leia livros, faça cursos
online, assista a vídeos

educativos e busque fontes
confiáveis para ampliar seu

conhecimento sobre o
mercado financeiro.
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Estabeleça
Objetivos Claros

Defina metas financeiras específicas e
realistas. 

Determine se você está investindo
para aposentadoria, para comprar

uma casa, para educação futura
ou para outras finalidades. Ter

objetivos claros ajudará a orientar
suas decisões de investimento e a

manter o foco a longo prazo.
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Comece com Pequenos Passos

Ao iniciar sua jornada de investimento, é
importante começar com quantias que você

pode se dar ao luxo de perder. 

C O N S I D E R E  A B R I R  U M A
C O N T A  E M  U M A

C O R R E T O R A  D E  B A I X O
C U S T O  Q U E  P E R M I T A

I N V E S T I M E N T O S  I N I C I A I S
M E N O R E S .  C O M E Ç A R  C O M

P E Q U E N O S  P A S S O S
P E R M I T I R Á  Q U E  V O C Ê
G A N H E  C O N F I A N Ç A  À

M E D I D A  Q U E  A P R E N D E  M A I S
S O B R E  O  M E R C A D O .
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Diversifique seus Investimentos

A diversificação é fundamental para reduzir o
risco em sua carteira de investimentos. 

E M  V E Z  D E
C O L O C A R  T O D O  O
S E U  D I N H E I R O  E M
U M A  Ú N I C A  A Ç Ã O

O U  A T I V O ,
D I S T R I B U A  S E U S

I N V E S T I M E N T O S  E M
D I F E R E N T E S
C L A S S E S  D E

A T I V O S ,  C O M O
A Ç Õ E S ,  T Í T U L O S ,
F U N D O S  M Ú T U O S ,

E T F S  E
I N V E S T I M E N T O S
I M O B I L I Á R I O S .
D E S S A  F O R M A ,
V O C Ê  E S T A R Á

M E N O S  E X P O S T O  A
P E R D A S

S I G N I F I C A T I V A S  S E
U M  Ú N I C O

I N V E S T I M E N T O  N Ã O
S E  S A I R  B E M .
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Mantenha-se Calmo
e Persistente

O mercado financeiro pode ser volátil e
imprevisível no curto prazo. 

É  I M P O R T A N T E  M A N T E R  A  C A L M A  E  N Ã O
D E I X A R  A S  E M O Ç Õ E S  I N F L U E N C I A R E M

S U A S  D E C I S Õ E S  D E  I N V E S T I M E N T O .
M A N T E N H A  U M A  A B O R D A G E M  D E  L O N G O

P R A Z O ,  F O C A D A  E M  S E U S  O B J E T I V O S
F I N A N C E I R O S ,  E  E S T E J A  P R E P A R A D O  P A R A

E N F R E N T A R  A L T O S  E  B A I X O S  A O  L O N G O
D O  C A M I N H O .  A  P E R S I S T Ê N C I A  E  A

D I S C I P L I N A  S Ã O  C H A V E S  P A R A  O  S U C E S S O
N O  M U N D O  D O S  I N V E S T I M E N T O S .
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podem se destacar no Instagrampodem se destacar no Instagram

Como as lojas de ruaComo as lojas de rua

e aumentar as suas vendase aumentar as suas vendas



EM UM MUNDO CADA VEZ MAIS
DIGITAL, TER UMA PRESENÇA
ONLINE SÓLIDA É ESSENCIAL
PARA QUALQUER NEGÓCIO,

INCLUINDO AS LOJAS DE RUA. O
INSTAGRAM, COM SUA ENORME

BASE DE USUÁRIOS E
CARACTERÍSTICAS VISUAIS, É

UMA DAS MELHORES
PLATAFORMAS PARA AUMENTAR
A VISIBILIDADE E ATRAIR NOVOS
CLIENTES. NO ENTANTO, MUITAS
LOJAS AINDA NÃO APROVEITAM

TODO O POTENCIAL DESSA
REDE SOCIAL.
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O INSTAGRAM É UMA PLATAFORMA
VISUAL, O QUE SIGNIFICA QUE SUAS

IMAGENS SÃO ESSENCIAIS PARA ATRAIR
A ATENÇÃO DOS CONSUMIDORES. TENTE

TIRAR FOTOS DE ALTA QUALIDADE

DOS SEUS PRODUTOS,
DA VITRINE DA LOJA

E ATÉ MESMO DE
MOMENTOS QUE O

MOSTREM O AMBIENTE
DA SUA LOJA. USE
BOA ILUMINAÇÃO
E EVITE IMAGENS
DESFOCADAS OU

DE BAIXA RESOLUÇÃO.

1. INVISTA EM
IMAGENS DE QUALIDADE
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CERTIFIQUE-SE DE QUE SEU PERFIL
NO INSTAGRAM SEJA COMPLETO E
ATRAENTE. INCLUA UMA FOTO DE
PERFIL QUE REPRESENTE BEM A SUA
LOJA, COMO O LOGO OU UMA
IMAGEM DO SEU ESTABE-

2. CRIE UM 
PERFIL ATRAENTE

LECIMENTO. NÃO SE
ESQUEÇA DE ADICIO-
NAR UMA DESCRIÇÃO
OBJETIVA E CRIATIVA
SOBRE O QUE SUA
LOJA OFERECE E IN-
CLUIR O LINK PARA
O SEU SITE OU
WHATSAPP, FACI-
LITANDO O CON-
TATO COM OS
CLIENTES.
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AS HASHTAGS AJUDAM A
AUMENTAR O ALCANCE
DAS SUAS POSTAGENS.
PESQUISE QUAIS SÃO AS
HASHTAGS POPULARES
NO SEU NICHO E
REGIÃO. UTILIZE UMA
COMBINAÇÃO DE
HASHTAGS GERAIS
(#MODA, #DECORAÇÃO,
#GASTRONOMIA) E
ESPECÍFICAS DA SUA
CIDADE (#AMPARO,
#COMÉRCIOAMPARO),
PARA ATRAIR TANTO
CLIENTES LOCAIS
QUANTO PESSOAS DE
FORA QUE PODEM SE
INTERESSAR PELO SEU
PRODUTO.

3. USE HASHTAGS
RELEVANTES
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VARIE O TIPO DE
CONTEÚDO QUE VOCÊ
PUBLICA. ALÉM DE
FOTOS DOS PRODUTOS,
EXPERIMENTE VÍDEOS
MOSTRANDO COMO OS
ITENS PODEM SER
USADOS, STORIES COM
PROMOÇÕES, E ATÉ  

4.PUBLIQUE CONTEÚDOS
DIVERSIFICADOS

A GERAR MAIOR
ENGAJAMENTO.

SEUS SEGUIDO-
RES E AJUDA

MAIS
PESSOAL COM

UM VÍNCULO

ISSO CRIA

BASTIDORES DA LOJA. 
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OFEREÇA PROMOÇÕES EXCLUSIVAS
PARA SEUS SEGUIDORES NO
INSTAGRAM OU REALIZE SORTEIOS
PARA AUMENTAR O ENGAJAMENTO.
POR EXEMPLO, UM SORTEIO DE UM
PRODUTO DA LOJA OU UM DESCONTO
ESPECIAL PARA QUEM SEGUIR A
PÁGINA E MARCAR AMIGOS. ESSAS
AÇÕES NÃO SÓ GERAM INTERESSE
COMO TAMBÉM ATRAEM NOVOS
SEGUIDORES.

5.APOSTE EM PROMOÇÕES
E SORTEIOS
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NÃO BASTA POSTAR CONTEÚDO E
ESPERAR QUE AS PESSOAS VENHAM
ATÉ VOCÊ. INTERAJA COM SEUS
SEGUIDORES, RESPONDA
COMENTÁRIOS, MENSAGENS DIRETAS E
ATÉ MESMO MENCIONE SEUS CLIENTES
EM SUAS POSTAGENS. ISSO CRIA UM
RELACIONAMENTO MAIS PRÓXIMO E
FIDELIZA OS CONSUMIDORES.

6. INTERAJA COM 
SEUS SEGUIDORES



32

PROCURE
PARCERIAS
COM OUTRAS
LOJAS OU
INFLUENCIAD
ORES LOCAIS
PARA
PROMOVER
SEU
NEGÓCIO.
MARCAR
ESSAS
PARCERIAS
NO
INSTAGRAM
AJUDA A
AMPLIAR SEU
ALCANCE E
ATRAIR
CLIENTES DE
OUTRAS
BASES DE
SEGUIDORES.

7. PARCERIAS LOCAIS



8. ACOMPANHE
OS RESULTADOS
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USE AS FERRAMENTAS DE ANÁLISE DO
INSTAGRAM PARA ACOMPANHAR O
DESEMPENHO DE SUAS POSTAGENS.
IDENTIFIQUE QUAIS TIPOS DE
CONTEÚDO TÊM MELHOR DESEMPENHO,
QUAIS HORÁRIOS SÃO MAIS EFICAZES
PARA SUAS POSTAGENS E COMO O
PÚBLICO REAGE ÀS SUAS AÇÕES
PROMOCIONAIS.



PARA CONSTRUIR
UMA BASE DE
SEGUIDORES FIEL, É
ESSENCIAL MANTER
UMA FREQUÊNCIA
REGULAR DE
POSTAGENS. TENTE
CRIAR UM
CALENDÁRIO DE
PUBLICAÇÕES,
PARA NÃO DEIXAR
SEU PERFIL INATIVO
POR MUITO TEMPO.
ISSO MANTÉM SUA
LOJA NA MENTE
DOS
CONSUMIDORES.

9. CONSISTÊNCIA É CHAVE
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MOSTRAR O
DIFERENCIAL DO
SEU ATENDIMENTO
É UM ÓTIMO PONTO
PARA ATRAIR
CLIENTES. PUBLIQUE
DEPOIMENTOS DE
CLIENTES
SATISFEITOS, E
MOSTRE COMO SEU
SERVIÇO DE
ATENDIMENTO É
ESPECIAL,
DESTACANDO A
EXPERIÊNCIA ÚNICA
QUE SUA LOJA
OFERECE.

10. VALORIZE O ATENDIMENTO
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CHEGOU A PROMOÇÃO MAIS
FAMOSA DA CAROL.
VENHA APROVEITAR!

 (19) 99417-4486
(19) 3808-1344

A PARTIR DE 60,00 CONSULTA
COM OFTALMOLOGISTA.

RENOVE SEU EXAME AQUI! SAIBA MAIS



anuncieaqui!

(19) 3808-6122

Agropet
Latino

1998257.6821



ACEAACEAOFERECEOFERECE
CONSULTORIACONSULTORIAJURÍDICAJURÍDICA

GRATUITAGRATUITA






